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امج رن دليل الب
كتوبر 2026 دليل التدريب · أ

هادة التدريب على ش

ريات الدولي ت مدير المش

CIPM
Certified International Purchasing/Procurement Manager

زك لاختبار CIPM من IPSCMI في المشتريات الدولية: متى تشتري من الخارج، وكيف تؤهل تدريب يجهّ

ا، وتحسب التكلفة الواصلة، وتختار شروط التسليم، وتفاوض عبر الثقافات. ا بعيدً موردً

مه Vertex Business، المتخصصة في التدريب على الشهادات المهنية. تقدّ

ا وعً 38 موض
IPMBOK في دليل

ي ان المستوى الث
في مسار المشتريات

راء الدولي الش
من المصدر إلى الوصول

طتك اقش خ ن
قبل التسجيل

vertexbusiness.xyz/programs/cipmتفاصيل البرنامج والتسجيل
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امج رن رة على الب نظ

ر. ر الحدود له حساب آخ راء عب الش

ام رق ي أ ار ف ب ت الاخ

80
الًا سؤ

اختيار من متعدد

3
ساعات

مدة الاختبار

38
ا وعً موض

IPMBOK في دليل

د الشهادة كل خمس سنوات. كتوبر 2026. يُعقد الاختبار بمراقبة، وتُجدَّ لع عليها في 15 أ بحسب صفحة CIPM لدى IPSCMI، اطُّ

ار ب ت يسه الاخ ي يق ما الذ

ق ي لة التطب سئ أ

ة ة دولي ق ال صف رأ سؤ ق كيف ت

01
ة ق د مرحلة الصف حدّ

يد، أم تأهيل المورد، أم قرار التور
العقد، أم الشحن؟

02
احسب ما وراء السعر

الشحن والرسوم والتأمين والمخزون
في الطريق.

03
ر ه للطرف الآخ ب ت ان

قانون بلده وثقافته في التفاوض.

عن التدريب
السعر الأرخص في عرض مورد خارجي لا يعني التكلفة الأقل. يتناول CIPM ما يغيّر القرار عند الشراء الدولي:

الشحن والرسوم والمخاطر، والقانون الذي يحكم العقد، وشروط التسليم، واختلاف أسلوب التفاوض بين

ثقافة وأخرى.

راء الدولي ة الش معرف
المصطلحات والقواعد مثل Incoterms واتفاقية

CISG ومستويات التوريد.

ف دير الموق ق ت
اختيار المورد أو الشرط أو أسلوب التفاوض

المناسب لصفقة دولية.
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ا التدريب لمن هذ

. لك عل ذ لده أو يدير من يف ارج ب ري من موردين خ ت لمن يش

: ت ا كن ذ ك إ اسب ين

تحمل CIPP أو ما يعادلها
وتريد التوسع من الشراء المحلي إلى الدولي.

ارج ي الخ تعامل مع موردين ف ت
ا لتأهيلهم ومقارنتهم. وتحتاج منهجً

يراد ود است ع عق راج ت
وتريد فهم شروط التسليم والقانون الحاكم.

ب ان ج ركاء أ ات مع ش اوض ود مف ق ت
ا. وتلاحظ أن الأسلوب المحلي لا ينجح دائمً

ا المستوى ة من هذ ريب دوار ق أ
أمثلة توضيحية لأدوار تستخدم هذه المعرفة؛ لا

ا. تشترط IPSCMI مسمى وظيفيًا محددً

ة ريات دولي ت مدير مش
يقرر ما يُشترى محليًا وما يُستورد ومن أي سوق.

ي يج رات وريد است ول ت مسؤ
يبحث عن موردين جدد ويقيّمهم قبل التعاقد.

يراد ي است صائ أخ
يتابع شروط الشحن والمستندات

ووصول البضاعة.

وريد ود ت اوض عق مف
يصيغ البنود التجارية مع أطراف من

ثقافات مختلفة.

ار ب ت ة والاخ الأهلي

ار ب ت ديم للاخ ق بل الت ق

ديم ق رط الت ش

درجة دبلوم مشارك )AA( أو خبرة ثلاث
كثر، مع CIPP أو ما يعادلها. سنوات فأ

ار ب ت الاخ

80 سؤال اختيار من متعدد في ثلاث
ساعات، بمراقبة.

ديم ق هة الت المعادلة وج

ما يُقبل معادلًا لـ CIPP وطريقة التقديم
في بلدك تُراجع لدى الجهة المانحة.

الرسميةIPSCMIالأهلية والاختبار في صفحة
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ة الرسمي دليل المعرف

IPMBOK ة محاور من دليل ست
ا ا في الشراء والتوريد الدولي. جمعنا أبرزها في ست مجموعات لتسهيل المذاكرة؛ وهي ليست أقسامً يضم دليل IPMBOK ثمانية وثلاثين موضوعً

رسمية بأوزان معلنة.

IPMBOK وعات من موعات موض مج

راء المحلي والدولي الش
Domestic vs Global Purchasing

دوافع الشراء من الخارج

مستويات التوريد الدولي

ارج ي الخ أهيل الموردين ف ت
Qualifying Offshore Suppliers

معايير الاختيار

يارة المورد وتقييمه ز

ة ة الواصلة الكلي كلف الت
Total Landed Cost

الشحن والرسوم والتأمين

المقارنة بالبديل المحلي

يع ة الب ي اق ف ون المحلي وات ان الق
الدولي

Domestic Law and CISG

القانون الحاكم للعقد

حل النزاعات الدولية

ة روط التسليم الدولي ش
Incoterms

انتقال المخاطر والتكلفة

اختيار الشرط المناسب

ر اوض الدولي وعب ف الت

ات اف ق الث
International and Cross-

Cultural Negotiation

أساليب التفاوض المختلفة

التحضير لجلسة دولية

موعات ه المج مة الكاملة أوسع من هذ ائ الق
IPSCMI ا، وقد يتناول السؤال أيًّا منها. راجع القائمة كاملة في صفحة يضم IPMBOK ثمانية وثلاثين موضوعً

قبل الاختبار، واستخدم المجموعات الست مدخلًا للمذاكرة.

كتوبر 2026. المجموعات الست اختيار من موضوعات IPMBOK، والبنود تحتها لع عليها في 15 أ المصدر: صفحة CIPM لدى IPSCMI، اطُّ
تلخيص توضيحي، والأسماء العربية ترجمة.
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ق ي التطب وعات ب الموض

لى الوصول. كرة إ يراد واحدة من الف ة است ق صف
يُتتبَّع في التدريب قرار شراء دولي واحد عبر مراحله، وتتغير معطياته في كل محور.

رار التوريد والمورد01 ق
Sourcing decision and supplier

متى يكون الشراء من الخارج مجديًا، وعلى أي مستوى، وكيف يُؤهَّل مورد لا تراه كل يوم.

ي ق ي طب عرض من مصنع آسيوي أرخص بربع السعر المحلي.مثال ت

ون02 ان روط والق ة والش كلف الت
Cost, terms and law

حساب التكلفة الواصلة، واختيار شرط Incoterms، وفهم أثر اتفاقية CISG على العقد.

ي ق ي طب بضاعة تتلف في البحر: من يتحمل الخسارة؟مثال ت

اوض الدولي03 ف الت
International negotiation

التحضير لتفاوض مع طرف من ثقافة أخرى، وقراءة أسلوبه، وتعديل نهجك دون التنازل عن هدفك.

ي ق ي طب مورد يرفض الرد المباشر على طلب خفض السعر.مثال ت

ات التعلم رج مخ

عله تمكن من ف ي ست ما الذ

ة الواصلة01 كلف حساب الت
ومقارنتها بعرض محلي على أساس واحد.

رط التسليم02 ار ش ي ت اخ
المناسب لنوع البضاعة ومسار الشحن.

ي03 ارج يم مورد خ ي ق ت
بمعايير مكتوبة قبل أول طلب.

اوض دولي04 ف ير لت التحض
ا. يراعي القانون والثقافة معً
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ة الدراسة رب ج ت

. ة ارن الحساب والمق ن ب ق ت راء الدولي يُ الش

ة الواصلة كلف ات الت حساب
ا، ا بندً جدول تحسب فيه تكلفة صفقة حقيقية بندً

ثم تغيّر شرط التسليم وترى الفرق.

. ا لا مصطلحات امً رق عل Incoterms أ يج

اوض ف ف ت مواق
مواقف قصيرة مع أطراف من ثقافات مختلفة،

تختار فيها الرد وتبرره.

. ظ يس الحكم لا الحف ق اوض ت ف لة الت لأن أسئ

تك اسب وق ن طة ت خ
كد طريقة الدراسة والمواعيد وما يرافقها من مواد مع فريق Vertex Business قبل التسجيل، بحسب تتأ

مستواك والوقت المتاح لك.
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اكرة طة المذ خ

ار. ب ت لى يوم الاخ داية إ طة الب ق ة من ن طة عملي خ
وعات01 مة الموض ائ رأ ق اق

موضوعات IPMBOK الثمانية والثلاثون في
جلسة واحدة.

رار التوريد02 ق دأ ب اب
الفرق بين الشراء المحلي والدولي ومستوياته.

ن الحساب03 ق ت أ
التكلفة الواصلة بأمثلة متعددة.

ون04 ان روط والق ادرس الش
Incoterms واتفاقية CISG وانتقال المخاطر.

اوض05 ف ب على الت درّ ت
مواقف عبر الثقافات مع تبرير كل اختيار.

ت06 الوق ع ب راج
80 سؤالًا في 180 دقيقة، والتركيز على ما أخطأت فيه.

اعدة لة الق أسئ

.CISG معنى شرط تسليم أو بند في اتفاقية

ة ق لة الصف أسئ

اختيار القرار الأنسب في موقف شراء دولي محدد.
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رى خ رامج أ ي ب ي Vertex Business ف ارب متدرب ج من ت

ميع رصة للج داءه حرصه على وصول المعلومه واعطاء الف ي أ ي ف دن ي ش ر ش »اكث
يه« ي الماده التدريب ياء المهمه ف يه على الاش ب ن اركة … والت المش ب

Vertex عن المدرّب بعد إحدى المحاضرات · رسالة منشورة على موقع CPTD متدربة

ياء مهمة عن علمت اش ه ، ت از رة ممت »محاض

ي رح كل ش ير … ش دت كث ف هادة واست الش
سار« ف دي اي است وح ماكان عن بوض

متدربة SHRM بعد محاضرة مباشرة · رسالة
Vertex منشورة ضمن تجارب المتدربين على موقع

نًا لولا الدعم از لم يكن ممك ج ا الإن »هذ

ي ته … الذ ي لق ي ت يه و التدريب الذ والتوج
ار« ب ت ي للاخ عدن أ

متدربة حصلت على CPTD · منشور علني يعرضه
Vertex موقع

Vertex Business عن
م Vertex Business التدريب على الشهادات تقدّ

المهنية في تنمية المواهب والموارد البشرية وإدارة

المشاريع، إلى جانب الدبلوم المهني في البحث

العلمي الطبي وبرامج تدريب فرق الشركات. يقوم

التدريب على شرح عربي يحافظ على لغة الاختبار،

وربط كل مفهوم بقرار في العمل.

بيانات الشركة

ار ب ت ديم للاخ ق الت
التقديم لاختبار CIPM ورسومه وموعده يتم لدى

IPSCMI أو شريكها في بلدك.

IPSCMIالرسمية لدىCIPMصفحة

ة ي هادة المهن مام والش هادة الإت ش

كد متطلبات إكمال التدريب وشهادة الإتمام من Vertex Business ضمن تفاصيل التسجيل. تتأ

أما شهادة CIPM المهنية، فتمنحها IPSCMI وفق متطلباتها وبعد اجتياز تقييمها.
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. ة الدراسة تر طريق ك واخ اقش هدف ن

امسح الرمز بكاميرا الجوال

ة الي ك الت طوت خ

محاور التدريب ومخرجاته

مستوى يناسب خبرتك الحالية

طرق الدراسة والمواعيد المتاحة

كيد التفاصيل والسعر قبل التسجيل تأ

امج رن حة الب تح صف اف

01
امج رن حة الب تح صف اف

امسح الرمز أو اضغط الرابط.

02
ك اقش هدف ن

عبر زر واتساب في صفحة البرنامج.

03
اصيل ف د الت كّ أ

طريقة الدراسة والموعد والسعر
قبل التسجيل.
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